Krakéw, 06.03.2017 r.

Columbus Energy S.A. podpisuje umowe
Z Nest Bank

Columbus Energy S.A., Spétka notowana na rynku NewConnect, podpisala
umowe wspotpracy z Nest Bank S.A., na mocy ktérej bank zobowigzatl sie do
finansowania klientéw Spoétki. Podpisana umowa pozwoli Emitentowi realizowaé
zalozenia przyjetej strategii rozwoju.

Columbus Energy S.A. podpisata w dniu 06.03.2017 r. z Nest Bank S.A. umowe
wspotpracy, przez ktérg Bank zobowigzat sie finansowac klientéw, ktérzy spetnig warunki
okreslone w odpowiedniej ofercie produktowej. Przedmiotowa umowa zawarta zostata na
czas nieoznaczony. Nest Bank S.A. zobowigzat sie do przekazywania na rachunek Spoéiki
srodkéw finansowych wynikajgacych z uméw podpisanych z jej klientami. Zawarcie umowy
z Nest Bank S.A. stanowi pierwszy etap zaangazowania we wspotprace, polegajacy na
wspoifinansowaniu klientéw oraz jest kontynuacjg podpisanego w grudniu 2016 r. przez
obie strony listu intencyjnego. Dzieki pozyskaniu partnera finansowego Columbus Energy
S.A. bedzie mdgt realizowac przyjety plan rozwoju sprzedazy swojego produktu montazu
instalacji fotowoltaicznych w ramach ,,Abonamentu na Stonce”.

~Pracowalismy nad konstrukcjg wspdfpracy od wielu miesiecy. Z naszej perspektywy ta
umowa to pierwszy etap wspoétpracy, ktory spowoduje uruchomienie wspoétfinansowania
zakupu przez Klienta Abonamentu Na Storice, gdzie NEST BANK i Columbus Energy
wspoftfinansuja zakup instalacji. Pracujemy juz nad nastepnym etapem wspotpracy, ktory
w przeciggu 2-3 miesiecy powinien sie zamieni¢ na kolejne porozumienie. Potem
pozostanie ostatnia kwestia zapisana w liscie intencyjnym z grudnia 2016 r., tj. proba
przymierzenia sie do odsprzedazy wierzytelnosci juz wygenerowanych i dziatajacych na
dachach naszych klientéw instalacji. Dla Columbus Energy to kamiern milowy, ktory
poprawi cashflow, wyniki finansowe i co najwazniejsze zbliza nas do realizacji prognoz
finansowych. Jest to réwniez element strategii, ktérq realizujemy aktualnie zgodnie z
planem.” - wyjasnia Dawid Zielinski, Prezes Zarzadu Spétki Columbus Energy S.A.

Spétka w 2016 r. wypracowata na poziomie jednostkowym zysk netto w kwocie ponad
220 tys. zt przy przychodach netto ze sprzedazy siegajacych 8.511 tys. zt. Pod koniec ub.
roku rozpoczete zostaty montaze instalacji fotowoltaicznych w ramach programu
abonamentowego, czyli dlugoterminowego, indeksowanego rocznie finansowania klientow
indywidualnych. Columbus Energy S.A. w grudniu 2016 r. przedstawita zaktualizowang
strategie rozwoju na lata 2016-2020 oraz nowe prognozy finansowe, co byto zwigzane z
wejsciem w finalny etap negocjacji z instytucjami finansowymi oraz pozytywng
weryfikacjq wskaznikdédw sprzedazowych nowego produktu - ,Abonament na Stonce”,



ktérego najwieksza przewaga konkurencyjng jest niezaleznos¢ od regulacji prawnych w
zakresie prawa energetycznego, a takze niezalezno$¢ od dotacji dla wtascicieli doméw
jednorodzinnych. Do korica 2020 r. Spétka zamierza zrealizowac tgcznie 34.000 montazy
instalacji fotowoltaicznych oraz osiggng¢ 70 min zt zysku netto w 2020 r.

~Tvlko Columbus Energy proponuje dzisiaj wifascicielowi domu jednorodzinnego
finansowanie fotowoltaiki, gdzie z oszczednosci spfaca catos¢ inwestycji w ramach
abonamentu. To daje nam na tyle duzg przewage nad rynkiem, ze mozemy sie rozwijac,
zwiekszalé sprzedaz i budowac kolejne oddziaty w Polsce. Klienci przyjeli ten produkt z
entuzjazmem, wiedzgc, ze nie jest to zwykta umowa kredytowa, a jest to abonament, w
ktérym nie dotozg ztotowki przez lata uzytkowania instalacji. To proste. Skoro najnizszy
abonament wynosi 119 zt miesiecznie, a oszczednosci juz w pierwszym roku przekrocza
1500 zt to dlaczego ktos nie chciatby mieé takiego urzadzenia?” - zakonczyt Prezes
Zielinski.

Gtéwnym celem dla Columbus Energy S.A. jest ugruntowanie pozycji lidera na rynku
mikroinstalacji fotowoltaicznych w Polsce. Spotka chce réwniez przenies¢ notowania akcji
na rynek regulowany GPW w Warszawie, co ma nastgpi¢ juz w 2017 r. Emitent
poczgwszy od 2018 r. planuje przeznacza¢ do 50% wypracowywanego zysku netto na
wyptate dywidendy dla Akcjonariuszy. Zgodnie z przyjeta strategiq rozwoju Columbus
Energy S.A. zamierza sta¢ sie podmiotem $wiadczacym kompleksowe ustugi
energetyczne w zakresie energii elektrycznej, ciepta oraz chtodu z wykorzystaniem
nowych technologii, m.in. fotowoltaiki, pomp ciepta, a takze termomodernizacji, czyli
wizja dla tzw. Ery Energetyki Rozproszonej. Spétka chce taczy¢é te ustugi z ich
dtugoterminowym finansowaniem oraz stale rozbudowywac¢ swojg oferte o nowe produkty
i nowe segmenty ich odbiorcow.
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