Krakéw, 03.01.2017 r.

Columbus Energy S.A. aktualizuje
strategie rozwoju na lata 2016-2020

Columbus Energy S.A., Spétka notowana na rynku NewConnect, dokonata
aktualizacji strategii rozwoju na lata 2016-2020 i przedstawila nowe prognozy
finansowe. Do konca 2020 r. Emitent zamierza zrealizowaé¢ tacznie 34.000
montazy instalacji fotowoltaicznych i osiagna¢ 70 min zt zysku netto w 2020 r.

Zmiana strategii rozwoju Columbus Energy S.A. wynika przede wszystkim z wejscia przez
Spotke w decydujacy etap negocjacji z instytucjami finansowymi oraz pozytywnej
weryfikacji wskaznikéw sprzedazowych nowego produktu. W grudniu 2016 r. Emitent
podpisat list intencyjny z Nest Bank S.A. oraz ze spétka zalezng Columbus Energy Finanse
Sp. z o0.0., ktory stanowi rozpoczecie prac zmierzajacych do zawarcia umowy o
wspotpracy w zakresie zaréwno odkupu wierzytelnosci Klientéw z tytutu sprzedanych
"Abonamentéw na Stonce", jak i ich bezposredniego finansowania. Spotka przesuneta
realizacje masowego montazu instalacji fotowoltaicznych w ramach programu
abonamentowego na 2017 r. oraz wprowadzi do swojej oferty dla klientéw
indywidualnych nowy produkt -,Termomodernizacja wraz z finansowaniem”. Zarzad
Columbus Energy S.A. zamierza zbudowac¢ potencjat sprzedazowy oraz zasobdw
niezbednych do realizacji 10.000 instalacji fotowoltaicznych rocznie i osiggniecia ponad
55 min zt zysku netto w 2019 r. oraz 70 min zt zysku netto w 2020 r.

~Rynek konsumencki odpowiedziat bardzo pozytywnie na propozycje montazu instalacji
fotowoltaicznych w abonamencie, szczegdlnie po modyfikacji oferty produktowej z
pazdziernika ub. roku. Aktualnie Spdtka bedzie mocno inwestowaé w poszerzanie
zasobow sprzedazowych oraz pracowaé nad wizerunkiem i rozpoznawalnoscia marki
Columbus Energy. Dzieki podpisaniu listu intencyjnego z Nest Bank S.A. wierzymy, ze
jest bardzo blisko, aby rozpocza¢ masowy montaz instalacji i pracowaé juz tylko nad
skalg biznesu. Zatozenia strategii sq realne, a wszystko bedzie zaleze¢ od determinacji
zespotu, efektywnosci skalowania biznesu, skutecznej sekurytyzacji naleznosci oraz
wdrazania nowych i coraz lepszych instrumentdéw finansowych.” - méwi Dawid Zielinski,
Prezes Zarzadu Spétki Columbus Energy S.A.

Columbus Energy S.A. intensywnie pracuje nad rozwojem swojego nowego produktu o
nazwie ,Abonament na Stonce”, ktérego najwieksza przewagg konkurencyjng jest
niezalezno$¢ od regulacji prawnych w zakresie prawa energetycznego, a takze
niezaleznos$¢ od dotacji dla wtascicieli domdéw jednorodzinnych. Spoétka planuje sprzedacd i
zamontowaé¢ w latach 2016-2020 ponad 34.000, a do 2022 r. ponad 60.000 instalacji
fotowoltaicznych. Powinno to pozwoli¢ Emitentowi generowaé¢ od 2020 r. zysk netto w



wysokosci 70 min zt rocznie. Wizja rozwoju Columbus Energy S.A. przewiduje stanie sie
podmiotem s$wiadczacym kompleksowe ustugi energetyczne w zakresie energii
elektrycznej, ciepta oraz chtodu z wykorzystaniem nowych technologii m.in. fotowoltaiki,
pomp ciepta, a takze termomodernizacji, czyli wizja dla tzw. Ery Energetyki
Rozproszonej. Spoétka chce taczy¢ te ustugi z ich dlugoterminowym finansowaniem i
zamierza stale rozbudowywaé swojg oferte o nowe produkty oraz nowe segmenty
odbiorcow.

,Rynek Odnawialnych Zrédet Energii w Polsce bedzie przechodzit intensywna
transformacje do tzw. Ery Energetyki Rozproszonej. Dzisiaj sprzedajemy instalacje
fotowoltaiczne w abonamencie. Kolejnym krokiem bedzie wprowadzenie ustugi
termomodernizacji domdw z atrakcyjnym i dtugoterminowym finansowaniem.
Energooszczednos¢ tanieje, koszty technologii mocno spadajq, a co za tym idzie, coraz
wiecej rozwigzan bedzie sie optacal.” - podsumowuje Prezes Zielinski.

Gtéwnym celem dla Columbus Energy S.A. jest ugruntowanie pozycji lidera na rynku
mikroinstalacji fotowoltaicznych w Polsce. Spotka chce réwniez przenies¢ notowania akcji
na rynek regulowany GPW w Warszawie, co ma nastgpi¢ juz w 2017 r. Emitent
poczgwszy od 2018 r. zamierza przeznacza¢ do 50% wypracowywanego zysku netto na
wyptate dywidendy dla Akcjonariuszy.
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