Krakéw, 14.02.2017 r.

Columbus Energy S.A. stawia na rozwoj
nowego produktu

Columbus Energy S.A., Spétka notowana na rynku NewConnect, zakonczyta
2016 r. jednostkowym zyskiem netto w wysokosci ponad 220 tys. zit przy
przychodach netto ze sprzedazy wynoszacych 8.511 tys. zi. Emitent koncentruje
swoje dzialania na dalszym rozwoju sprzedazy swojego innowacyjnego
produktu finansowania fotowoltaiki: ,Abonament na Stonce”.

W samym 4 kw. 2016 r. Spétka na poziomie jednostkowym wypracowata 140 tys. zt
zysku netto, a jej przychody netto ze sprzedazy przekroczyty 3.590 tys. zt. Byt to bardzo
wazny okres dla Columbus Energy S.A., poniewaz rozpoczeta ona montaz instalacji
fotowoltaicznych w ramach programu abonamentowego, czyli dlugoterminowego,
indeksowanego rocznie finansowania klientéw indywidualnych. Byto to mozliwe dzieki
przejsciu do finalnego etapu negocjacji z instytucjami finansowymi, m.in. z NEST BANK
S.A., ktoérego zwienczeniem byto podpisanie w grudniu 2016 r. listu intencyjnego z tym
podmiotem. Emitent pracuje obecnie nad finalnym ksztattem umowy z NEST BANK S.A.,
ktorej zawarcie powinno nastgpi¢ w najblizszym czasie, co tym samym pozwoli na
uruchomienie finansowania.

~Rok 2016 to rok fundamentalnych zmian na rynku odnawialnych Zrédet energii. Po
pierwsze, po zmianach politycznych w Polsce dostaliémy nowe prawo energetyczne dla
wtascicieli mikroinstalacji, ktore poczatkowo nie wygladato najlepiej, ale jak sie okazafto,
popyt jest tak silny, ze nawet to prawo pomaga. Kazda zmiana generuje kreatywnosé, i
wilasnie ta kreatywnos$¢ doprowadzita nas do opracowania oraz wdrozenia innowacyjnego
produktu finansowego na skale europejska, ktory swojg konstrukcjg daje gigantyczna
przewage rynkowa na wiele lat. W IV kwartale 2016 r. rozpoczeliSmy montaze instalacji
fotowoltaicznych juz w konstrukcji Abonamentowej. Umowa z NEST BANK S.A.
zdecydowanie poprawi stabilnos¢ przeptywdw finansowych i pozwoli skupi¢ sie na
wzroscie sprzedazy i montazach, zamiast na pozyskiwaniu finansowania. Liczymy na to,
ze ten rok bedzie krokiem milowym nie tylko dla naszej firmy, ale dla catej branzy
fotowoltaiki dla domoéw jednorodzinnych.” - ocenia Dawid Zielinski, Prezes Zarzadu Spétki
Columbus Energy S.A.

W grudniu 2016 r. Columbus Energy S.A. zaktualizowata swojq strategie rozwoju na lata
2016-2020 oraz przedstawita nowe prognozy finansowe, co bylo zwigzane z wejsciem w
decydujacy etap negocjacji z instytucjami finansowymi oraz pozytywng weryfikacjq
wskaznikéw sprzedazowych nowego produktu - ,Abonament na Stonce”. Jego najwiekszq
przewaga konkurencyjng jest niezalezno$¢ od regulacji prawnych w zakresie prawa



energetycznego, a takze niezaleznos$¢ od dotacji dla witascicieli domoéw jednorodzinnych.
Do konca 2020 r. Spoétka planuje zrealizowaé tgcznie 34.000 montazy instalacji
fotowoltaicznych i osiggna¢ 70 min zt zysku netto w 2020 r. Emitent rozszerzy réwniez
swojg oferte dla klientéw indywidualnych o nowy produkt - ,Termomodernizacja wraz z
finansowaniem”.

Wizja rozwoju Columbus Energy S.A. zaktada stanie sie podmiotem Swiadczacym
kompleksowe ustugi energetyczne w zakresie energii elektrycznej, ciepta oraz chtodu z
wykorzystaniem nowych technologii, m.in. fotowoltaiki, pomp ciepta, a takze
termomodernizacji, czyli wizja dla tzw. Ery Energetyki Rozproszonej. Spoétka zamierza
taczy¢ te ustugi z ich dtugoterminowym finansowaniem oraz stale rozbudowywac swojg
oferte o nowe produkty i nowe segmenty ich odbiorcow.

~Wystartowalismy jako regionalna firma zajmujgca sie montazem instalacji z dotacja.
Dzisiaj jesteSmy preznie rozwijajaca sie organizacja, ktéra ze wsparciem rynku
kapitatowego i instytucji finansowych zamierza pozyskac¢ duzy udziat nie tylko w rynku
fotowoltaiki w Polsce, ale w catym rynku energooszczednosci. Termomodernizacja,
pompy ciepta czy chtéd to obszary, ktdére dopiero zaczynamy eksploatowal, a masa
marzy w tych segmentach w potaczeniu z naszym systemem sprzedazy moze przyniesc
bardzo ciekawe efekty, a przede wszystkim wartos$¢ dla Akcjonariuszy. W najblizszych
miesigcach i latach nasza przysztos¢ zapowiada sie bardzo ciekawie, a rozbudzaé ja
bedziemy nowymi produktami i ustugami dla nabywcow.” - dodaje Prezes Zielinski.

Gtéwnym celem dla Columbus Energy S.A. jest ugruntowanie pozycji lidera na rynku
mikroinstalacji fotowoltaicznych w Polsce. Spotka chce rowniez przenies¢ notowania akcji
na rynek regulowany GPW w Warszawie, co ma nastgpi¢ juz w 2017 r. Emitent
poczawszy od 2018 r. zamierza przeznacza¢ do 50% wypracowywanego zysku netto na
wyptate dywidendy dla Akcjonariuszy.

%k >k

Kontakt:

Columbus Energy S.A. - Relacje Inwestorskie
Artur Gorski

a.gorski@columbusenergy.pl

tel. +48 501-215-243
www.columbusenergy.pl



mailto:a.gorski@columbusenergy.pl
http://www.columbusenergy.pl/

